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MISION

LA |dentificar el mejor talento del

AC E L E RAD O RA mundo y acelerar sus ne’gocios
D E STA RTU PS Implementavrqlnasre_! glgalNde
DIGITALES e Cosisiamas locales da

emprendedores, con el objetivo de
permitir a las startups permanecer en

Sus ‘pal’ses de origen y de contribuir
al desarrollo y la economia local.
https://www.youtube.com/watch?

v=SFodolD7vWQ#t=13 V A L O R E S

Liderazgo, colaboracion, pasion,
Iversidad, compromiso y
diversion.
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JEFE DE A TELECOMS:
‘SOPORTEN START-UPS O
ARRIESGUEN LA EXTINCION

“La gente viene y me
pregunta acerca de los
negocios que hemos
invertido: ‘qué tiene que ver

w esto con Telefonica?” M

4 respuesta es que no tenemos
 idea de lo que vamos a

- vender en dos anos”

Gonzalo Martin-Villa
CEO Wayra Global



http://www.youtube.com/watch?v=SFodoID7vWQ

¢ Por qué nacio Wayra? @wayrape

Esto paso en 20 anos..

Se imaginan los
proximos 2077




¢ Por qué nacio Wayra?
La oportunidad en Latinoameérica y Peru

El talento de Latinoameérica no esta bien
Ahora es el momento de Latinoamerica capturado

400m 150m 200m

Usuarios - Poblacion de
<14 anos _
de Internet clase media

Hasta hoy, moverse a Sillicon
Valley para lanzar un negocio IT

Son mas de 10 millones de usuarios parecia ser la mejor opcion

de internet en el Per(

“Lo que de verdad va a mover las cosas son las ideas, ...lo que se desarrolle sobre las
infraestructuras de las telecomunicaciones: tenemos que convertirnos en aceleradores
de ideas.”



Una aceleradora distinta
Wayra tiene un modelo que se potencia con la

experiencia y fortalezas de Telefonica.

Hemos adoptado
un modelo “Hard"...
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Una aceleradora distinta
Wayra tiene un modelo que se potencia con la

experiencia y fortalezas de Telefonica.

@wayrape

Financiacion Wayra invierte entre USS$ 30 mil y US$

Invertimos en los proyectos a travées de un
préstamo convertible

Capitalizamos nuestra inversion con la entrada de
nuevos inversores en un rango entre 5%y 15%

Los fondos son utilizados para desarrollo del
proyecto (Capital de trabajo, Inversion, Gastos
generales)



Wayra identificara los mejores proyectos en las siguientes areas, sin
perjuicio de evaluar oportunidades de interés local, como turismo y

gastronomia
M,\:;tg}igo Seguridad Servicios Cloud
Financieros
Innovacion Servicios de E-Commerce Consumer
Social Localizacion Internet Services

Red/ Future Modelado de
Sistemas Communications usuario

Aplicaciones

moviles y juegos




Una aceleradora distinta
Wayra tiene un modelo que se potencia con la

experiencia y fortalezas de Telefonica.

Espacios creativos especialmente disenados para
Infraestructura inspirar y promover el desarrollo tecnolégico de los
proyectos.




Una aceleradora distinta
Wayra tiene un modelo que se potencia con la

experiencia y fortalezas de Telefonica.

Apoyo Integral Wayra brinda apoyo integral a los

emprendedores

Los emprendedores estan apoyados full time
por un Director Ejecutivo y un equipo
interno.

Las empresas de Wayra reciben soporte de
las areas Corporativas , técnicas y
comerciales de Telefonica.



WAYRA EN s +O0HI
reproducido
Una comunidad +1 500 emprendedores

deF 33 nacionalidades Trafico Web 1 51 8M

paginas vistas 3 5 5 M
proyectos recibidos

visitantes unicos 75K
+300 mentores

+30,000 horas de mentoring Sggu_li_(\:l,vc?{tee?

+10.500 metros cuadrados Faceboa +30 , 000

destinaéos a la innovacion fans
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Productos y
Servicios para
Comercio
Minorista

Que permitan mejorar la
experiencia de compra de los
clientes, facilitar la interaccién
en los puntos de venta y
monetizar el proceso de
compra, como aplicaciones de

compra social, soluciones
de Big Data para la
caracterizacion y
customizacion de los

procesos a los clientes.
entre otras soluciones.

Areas Prioritarias

Herramientas de
Productividad

Soluciones innovadoras que

permitan mejorar los
procesos tanto de pequenas y

medianas empresas como de
grandes corporaciones.

Servicios de
Comunicaciones

Nuevas aplicaciones que
mejoren la experiencia de
comunicacion entre las
personas y enriquezcan su
entorno digital integrando sus
dispositivos.



; Que Startups Buscamos?

» Se fundamenten en ideas de negocio con un importante
componente de innovacion tecnologica.

» Sean escalables, tengan potencial de crecimiento y un fuerte
componente global.

» Que se basen en un modelo de negocio solido y sea viable su
despliegue comercial en un corto periodo de tiempo.
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